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Frase de la semana

De todas las borrascas que caen sobre el amor, ninguna lo enfriay lo
desarraiga tanto como las peticiones de dinero

— Madame Bovary, Gustave Flaubert

Sfera Nook - your ally in finance

Cerramos el afio con gratitud y
abrimos el préximo con ilusién.
Que el nuevo ano os regale
claridad, buenas decisiones y una
salud financiera que acompane
todo lo que os propongais!

iPor un 2026 lleno de éxito!

Gracias por caminar a nuestro
lado.

INVERSOR
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¢Conoces la estrategia del oceano azul?

Consiste en dejar de
competir en mercados
saturados (conocidos
COMO 0Ccéanos rojos) y
crear un espacio
nuevo donde la
competencia sea
irrelevante.

Esta estrategia sirve
tanto para empresas
grandes como para
autdnomos que
guieren un negocio
sostenible en el
tiempo.

En vez de competir
por precio, busca
ofrecer algo diferente.
Redefine tu propuesta
y destaca por lo que te
hace Unico/a.

En lugar deir a por los
clientes de siempre,
identifica problemas
gue aun no estan
resueltos: incrementa
el valor de tu
producto/servicio,
combinando
innovaciéon y
simplicidad.

Estas fiestas, en vez de
hablar solo de trabajo
o de problemas, ¢y si
aprovechas el tiempo
entre amigosy
familiares para
intentar definir la
estrategia del océano
azul de tu negocio o
emprendimiento?

Te proponemos un
"jJuego de mesa" de lo
mas enriquecedor




El camino del

cliente

Entre todos, listad y
apuntad los pasos que
sigue una persona
para comprar un
producto/servicio:

- desde que tiene el
problema, busca
opcionesy

compara, compray

repite compra.

Qué molesta y qué

falta

- Categorizad cada
[paso como caro,
complicado, lento o
absurdo.

- Anotad lo que echais
en falta.

- Revisad porqué esa
persona quiere
comprar ese
producto/servicio.

- Repasad de nuevo la
categorizacion de los
pasos, y confirmad la

versioén final.

La propuesta
diferente

Con los pasos ya
validados, imaginad
alternativas: podéis
hacer como una
tertulia o una obra de
teatro:

¢qué hariais distinto
para que alguien os
elija sin comparar

precios?

Eventos y calendario

Calendario de adviento en Instagram

En Sfera Nook creemos que regalar conocimiento, invitar a la reflexion, es
sindbnimo de ayudar y transformar pequefios gestos en oportunidades
duraderas, desde la confianza, la claridad y el respeto por el proceso de cada
una. En nuestro perfil de Instagram hemos ido publicando algunos consejos
(Que aun y siendo obvios, no esta de mas repetirlos!)



https://www.instagram.com/sferanook/

»R o )T
Aprender de los

fracasos, es
parte del éxito

s s Sinotelo

emprender, que ks puedes
seacon un * permitir, no te
business plan lo compres.

Si ganas
€1000, no
gastes €1050

THE NOOK ROOM 2026

En 2026 empezamos con The Nook Room: un espacio reservado
ti, para ti que estas pensando en prosperar, que tienes
inquietudes, que buscas crecer con un proposito. ¢Estas lista
para hacer Nook?


https://www.thenookroom.com/

Visita nuestra website Para mds info

https://www.sferanook.com

info@sferanook.com

SENT BY

mailerm


https://www.marie-caroline-lucat.com/
https://www.marie-caroline-lucat.com/
https://sferanook.com/
https://sferanook.com/
https://dashboard.mailerlite.com/preview/1829050/emails/173592239719581350
https://www.mailerlite.com/
https://www.mailerlite.com/

